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O Método DEFENDA: 4 Etapas Para
Blindar Sua Marca Antes do Primeiro
Cliente

A maioria dos empreendedores protege o negécio

depois do problema. Os mais estratégicos protegem
antes mesmo da primeira venda.

Posted on 30/05/2026 by DEFENDA SUA MARCA
Imagine investir meses em:

e Planejamento

» Identidade visual
* Redes sociais

» Site

* Marketing
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Primeiro Cliente

E descobrir depois que sua marca nao pode ser registrada.
Infelizmente, isso acontece todos os dias.

Por isso, empresas que crescem com seguranga costumam seguir um processo
estratégico antes mesmo de conquistar os primeiros clientes.

Foi exatamente dessa necessidade que nasceu o Método DEFENDA.

Um modelo de protecao preventiva que ajuda empreendedores a construir uma
marca forte, seqgura e preparada para crescer.

[1 ETAPA 1 — D: DIAGNOSTICAR A
VIABILIDADE DA MARCA

Antes de se apaixonar pelo nome, descubra se ele pode
ser protegido

Muitos negécios comecam pelo caminho inverso:

[] Escolhem o nome.

[] Criam o logo.

[ Investem em divulgacao.

E sé depois verificam se existe algum conflito.

O correto é fazer primeiro uma analise estratégica de viabilidade.
Verificando:

e Marcas semelhantes
» Possiveis conflitos

* Grau de distintividade
e Chances de registro
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[] Isso evita investir em um ativo vulneravel.

[] ETAPA 2 — E: ESTRUTURAR A
PROTECAO CORRETA

Nem toda marca deve ser protegida da mesma forma

Cada negécio possui caracteristicas especificas.
Uma startup possui necessidades diferentes de:

» Uma clinica

e Um e-commerce
e Uma industria

e Um infoprodutor

Por isso, é essencial definir:
» Classes adequadas
» Abrangéncia da protecao

» Estratégia de crescimento futuro

[] O objetivo é proteger nao apenas o presente, mas também a expansao do
negdcio.

88 ETAPA 3 — F: FORMALIZAR O PEDIDO
NO INPI

Seguranca juridica comega com o protocolo correto
Apds a validacao estratégica:

[0 Chega o momento de formalizar o pedido.
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Nessa fase, cada detalhe importa.
Um erro pode gerar:

» Exigéncias

e Indeferimentos

e Retrabalho
e Atrasos

Por isso, o protocolo deve ser realizado de forma técnica e estratégica.

[1 ETAPA 4 — ENDA: ENFRENTAR,
NOTIFICAR, DEFENDER E ACOMPANHAR

O registro nao termina quando o pedido é protocolado

Muitos acreditam que basta enviar o pedido e esperar.
Mas a realidade é diferente.
Durante o processo podem surgir:
» Oposicoes
» Exigéncias
» Conflitos
* Necessidade de manifestacoes
Além disso, a marca precisa ser monitorada continuamente.

[] Protecao nao é um evento.

] E um processo permanente.

[0 O erro que custa caro

Empreendedores normalmente investem em:
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» Trafego pago
* Branding

e Estrutura

* Equipe

Mas deixam a marca para depois.
E quando o problema aparece:

[] O custo costuma ser muito maior.

[] Quem protege antes cresce com mais liberdade

Quando a marca nasce protegida:
Vocé ganha:

[J Mais seguranca juridica

[] Mais credibilidade

[] Mais valor de mercado

[0 Mais tranquilidade para investir

[] Mais facilidade para expandir

[ Sua marca merece nascer forte

A construcao de uma empresa comeca muito antes da primeira venda.

E uma das decisdes mais inteligentes que um empreendedor pode tomar é proteger
aquilo que sustentara todo o crescimento futuro.

Porque clientes vém e vao.
Produtos evoluem.

Mercados mudam.
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[1 Mas uma marca forte e protegida continua gerando valor por muitos anos.

[0 Quer aplicar o Método DEFENDA na sua marca?

Antes de investir em marketing, estrutura ou expansao, descubra se sua marca esta
preparada para crescer com seguranca.

Fale comigo no WhatsApp e solicite uma Analise Estratégica de Registrabilidade. ]

[1 Conclusao

Os negécios mais sélidos nao deixam a protecao para depois.
Eles comecam certos desde o primeiro dia.

O Método DEFENDA existe para transformar uma simples ideia em uma marca forte,
protegida e preparada para crescer sem medo.

[0 DEFENDA SUA MARCA

[181-98986.3103 /81-97347.8655 / 81-99200.1307
[] orcamento@defendasuamarca.com

[] defendasuamarca.com
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